
Partnerschulung
Credits, CustomerPoints, Ränge & Co. - 
Wie berrechnen sich Partner- und Kundenränge



Aktiver Partner

Was braucht es, um ein “Aktiver Partner” zu sein?

Compensationsplan Seite 13

Was sind Credits?
Interne Währung von Zinzino und
Grundlage für alle Berechnungen im
Vergütungsplan

Wo finde ich die Credit-Werte, die den
Produkten zugeordnet sind?
→ der Credit-Wert, der jedem
einzelnen Produkt zugeordnet ist,
steht auf der Homepage, hellgrau bei
den Preis-Optionen  



AutoOrder / Z4F

Was brauche ich, um die AutoOrder kostenfrei zu erhalten?
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→ für die Credits der AutoOrder zählen nur Kunden aus der
ersten Generation (die, die ihr “direkt” eingeschrieben habt -

die nicht unter einen Kunden geschrieben werden)



AutoOrder / Z4F

Was brauche ich, um die AutoOrder kostenfrei zu erhalten?

Praktisches Beispiel:
 Ein BalanceKit ohne Test = 8 Credits im ersten Monat
 Ein BalanceKit mit Test = 14 Credits im ersten Monat
 Ein BalanceOil+ Abo = 4 Credits monatlich (im Monat der Bezahlung)
 Für 20 Credits brauchst du: 

        5 aktive, eigene BalanceOil-Kunden (5 × 4 = 20 Credits)
 Für 40 Credits brauchst du: 

        10 aktive, eigene BalanceOil-Kunden (10 × 4 = 40 Credits)



Kundenränge

Wie errechnen sich die Kundenränge?
Welche Boni und Provisionen sind damit verbunden? Compensationsplan ab Seite 26



Kundenränge

Wo finde ich meinen aktuellen Kundenrang im Backoffice?

Backoffice → “Aktivierung” (linke Leiste unter “Mein Business”)

Ist es schlimm, wenn bei meiner
“Aktivierung” ein oranges
Ausrufezeichen erscheint?
Nein, das Ausrufezeichen
verschwindet erst, sobald man
25 Kundenpunkte erreicht hat.



ECB / RCB / ECBx

Was sind ECB(x) und RCB und wie können sie mir bei meinem Aufbau helfen?

ECB (Enrollment (Einschreibung) Credit Bonus)

→ ab 10 Kunden 

→ Verdopplung der Credits aller Neubestellungen von Kunden +

Partnerpaketen

RCB (Recurring (wiederkehrender) Credit Bonus) 

→ ab 25 Kunden 

→ Verdopplung aller Credits auf Wiederbestellungen

ECBx

→ Verdreifachung der Monatscredits in Sondermonaten

(in der Regel Januar, März, Mai, September und November)

Compensationsplan u.a. Seite 61



ECB / RCB / ECBx

Rechenbeispiel: Auswirkungen von RCB aus dem Compensationsplan Seite 29



Partnerränge

Was braucht es zu welchem Rang?

Compensationsplan Seite 40



Partnerränge

Wie errechnen sich die Partnerränge?
Backoffice → Berichterstellung



Partnerränge

Wie errechnen sich die Partnerränge?
Backoffice → Berichterstellung

Praktisches Beispiel für diesen Fall:
→ dieser Partner hat sowohl ECB, als auch RCB (alle
neuen und wiederkehrenden Credits werden verdoppelt)

Um den Rang Executive zu erreichen (3000 Monats-
Credits) wäre folgendes möglich :
→ es fehlen insgesamt noch 239,5 Credits - Verteilung
beachten!

Variante 1
1 Partnereinstieg mit UPK auf dem rechten Bein
(entspricht normalerweise 150 Credits - mit ECB =
300 Credits)

Variante 2
4 Kundeneinstiege mit BalanceKit mit Test a 28
Credits auf dem linken oder rechten Bein

+
6 Kundeneinstiege mit BalanceKit mit Test auf dem
rechten Bein

!!! eigene Kunden werden 50:50 verteilt, 
      daher wären mehr eigene Kunden nötig



Vielen Dank
für eure Aufmerksamkeit!

...und dass ihr mit auf dieser 
spannenden Reise seid :)
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